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Negoziamo ogni giorno: prezzi, idee, progetti o ruoli perseguendo
ognuno i propri obiettivi. Questo pud generare tensioni o stalli. Per
questo & fondamentale saper gestire la trattativa con
consapevolezza, equilibrio ed empatia, trasformandola in un
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Programma in aggiornamento.

confronto costruttivo. Il vero negoziatore sa conciliare i propri
interessi con quelli della controparte, raggiungendo accordi
sostenibili e soddisfacenti per entrambi.




La sostenibilita richiede oggi un approccio
interdisciplinare che unisca competenze
ambientali, economiche e sociali. Il nuovo
polo formativo nasce per rispondere alla
crescente necessita di figure professionali
capaci di integrare competenze tecniche,
ambientali, economiche e sociali. Negli anni,
ICMQ ha sviluppato una forte esperienza nei
servizi legati alla sostenibilita e alla
digitalizzazione, diventando un punto di
riferimento nazionale ed europeo. La ICMQ
Sustainability Academy mette a sistema
queste competenze per offrire una
formazione d'eccellenza, mirata a creare
valore per aziende, neolaureati e
professionisti e a promuovere la sostenibilita
e linnovazione.
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Costruiamo competenze per un futuro sostenibile
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